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        INDIAN SCHOOL AL WADI AL KABIR 

 

Class: VI (2nd lang.) Department: Hindi   

Worksheet No: 17  Topic: संवाद लेखन           Note: Pl. file in portfolio 

                 
                      ववषय    -   संवाद लेखन 

 

प्रश्न - 1   सब्जीवाले और ग्राहक के बीच में संवाद ललखखए – 

 

( एक ग्राहक सब्जी खरीदने दकुान पर जाता है तथा मोलभाव करके सखब्जयााँ खरीदता 
है दोनों की बातचीत ) 
 

ग्राहक- ये मटर कैसे दिए है भाई ? 

सब्जीवाला- ले लो बाबू जी ! बहुत अचे्छ मटर है, एकिम ताजा। 

ग्राहक- भाव तो बताओ। 

सब्जीवाला- बेचे तो पचास रुपये दकलो हैं पर आपसे पैंतालीस रुपये ही लेंगे। 

ग्राहक- बहुत महँगे है भाई! 

सब्जीवाला- क्या बताएँ बाबूजी ! मण्डी में सब्जी के भाव आसमान छू रहे हैं। 

ग्राहक- दिर भी ....... । कुछ तो कम करो। 

सब्जीवाला- आप एक रुपया कम िे िेना बाबू जी ! कदहए दकतने तोल िँू? 

ग्राहक- एक दकलो मटर िे िो। और ...... एक दकलो आलू भी। 

सब्जीवाला- टमाटर भी ले जाइए, साहब। बहुत ससे्त हैं। 

ग्राहक- कैसे? 

सब्जीवाला- तीस रुपये दकलो िे रहा हँ। माल लुटा दिया बाबू जी। 

ग्राहक- अच्छा ! िे िो एक दकलो टमाटर भी। ..... और चार नी ींबू भी डाल िेना। 

सब्जीवाला- यह लो बाबू जी। धदनया और हरी दमचच भी रख िी है। 

ग्राहक- दकतने पैसे हुए? 

सब्जीवाला- दसिच  सतहत्तर रुपये। 

ग्राहक- लो भाई पैसे। 

सब्जीवाला- धन्यवाि बाबू जी।   
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प्रश्न - 2  बहन तथा भाई  बीच में संवाद ललखखए | 
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